Nytt gruppundantag och
nya riktlinjer for distributions- och
andra vertikala avtal

Under de tio dr som passerar sedan der tidigare gruppundanrager for
vertikala avial borjade gilla har stora detaljpandlare och andra kopare
faitr okad marknadsstyrka och Internetforsiljningen har fitr en storre
betydelse. Dessa forindringar avspeglas i det nya EU-gruppundantager
och i de nya EU-riktlinjerna fran Kommissionen. Advokaten Johan
Karlsson och jur. kand. Emil Fablén Godo redogir for det nya grupp-
undantaget och de nya riktlinjerna for distributions- och andra
vertikala aveal. Johan Karlsson dr deligare och ansvarig for Vinges
EU- och konkurrensritisgrupp i Stockholm, dir Emil Fahlén Godo dr

verksam.

Med vertikala avtal avses sidana avtal som ingas mellan féretag
som idr verksamma i olika led av produktions- eller distributions-
kedjan angdende f6rsiljning och inkop av varor eller tjinster. Vanliga
exempel pa denna typ av avtal ir distributionsavtal mellan tillverkare,
grossister eller detaljister och leveransavtal mellan tillverkare i olika
led av produktionskedjan. Vertikala avtal ingés sdledes normalt mellan
foretag som inte konkurrerar med varandra. Férbudet mot konkurrens-
begrinsande samarbete i artikel 101 (1) EUF-férdraget (FEUF) och
2 kap. 1§ konkurrenslagen (2008:579) (KL) gér inte nagon atskillnad
mellan horisontella avtal (avtal mellan konkurrerande foretag) och
vertikala avtal. Generellt kan dock sigas att horisontella samarbeten
dr av storre intresse frin konkurrenssynpunke 4n vertikala samarbe-
ten, som ofta medfor positiva effekter pa konkurrensen.

Savil inom EU som i Sverige har gruppundantag frin forbudet
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i artikel 101 (1) FEUF respektive 2 kap. 1 § KL utfirdats for verti-
kala avtal och samordnade f6rfaranden. Syftet med gruppundantag ar
att kategorier av avtal, som visserligen kan omfattas av férbudet mot
konkurrensbegrinsande samarbete i artikel 101 (1) FEUF och 2 kap.
1 § KL, generellt ska undantas fran forbudets tillimpningsomride.
Skilen bakom denna ordning 4r att vissa avtal i regel inte péverkar
konkurrensen negativt eller anses medfora sidana positiva effekter att
de uppfyller forutsittningarna for undantag i artikel 101 (3) FEUF
och 2 kap. 2 § KL. Fér avtalsparterna innebir ett gruppundantag sale-
des att de ir skyddade frin ingripanden sa linge forutsittningarna i
gruppundantaget dr uppfyllda. Den 20 april 2010 antog Europeiska
kommissionen (Kommissionen) en ny gruppundantagsforordning
for vertikala avtal (EU-gruppundantaget).' I anslutning dirtill antog
Kommissionen dven nya rikdlinjer om vertikala begrinsningar (EU-
riktlinjerna) dir principer av betydelse f6r bedémningen av vertikala
avtal enligt artikel 101 FEUF presenteras.” En anpassning av den
svenska lagen (2008:581) om gruppundantag for vertikala konkur-
rensbegrinsande avtal till det nya EU-gruppundantaget foreslds trida
i kraft den 1 januari 2011.°> Genom lagindringen kommer samma
materiella bestimmelser att tillimpas oavsett om svenska eller EU:s
konkurrensregler dr tillimpliga.

Denna artikel innehiller, férutom en kort sammanfattning av
bakgrunden till det nya EU-gruppundantaget och dess innehall i all-
minhet (avsnitt 2), en redogérelse for nagra viktiga nyheter i det nya
EU-gruppundantaget och i de nya EU-riktlinjerna (avsnitt 3), samt en
avslutande kommentar (avsnitt 4).

' Kommissionens forordning (EU) nr 330/2010 av den 20 april 2010 om ill-
limpningen av artikel 101(3) i férdraget om Europeiska unionens funktions-
sitt pa grupper av vertikala avtal och samordnade forfaranden, EUT L 102,
23.4.2010, s. 1. Férordningen tridde i kraft den 1 juni 2010 och giller till den
31 maj 2022.

2 Riktlinjer om vertikala begrinsningar, EUT C 130, 19.5.2010, s. 1.

Prop. 2009/10:236. Regeringen ansdg inte att lagen skulle innehilla nigon
hinvisning till Kommissionens riktlinjer. Det uttalades dock att "(r)egering-
ens instillning till frigan om laghinvisning till riktlinjerna innebér dock inte
att riktlinjerna bér frinkinnas sitt virde som hjilpmedel vid tolkningen av
bestimmelserna i 2 kap. 1-2 §§ konkurrenslagen [...] Riktlinjernas virde som
rittskilla 4r emellertid en fraga for rittstillimpningen att ta stillning till i det

enskilda fallet.” Se prop. 2009/10:236 s. 21.
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Bakgrund, struktur och omfattning

Det nya EU-gruppundantaget, som tridde i kraft den 1 juni 2010,
ersatte det tidigare gillande gruppundantaget for vertikala avtal som
tillimpats sedan ar 2000.* Reglerna som nu inforts bygger dock i allt
visentligt pd den ildre gruppundantagsférordningen, vilket terspeg-
lar uppfattningen att tillimpningen av reglerna har fungerat vil dver
lag. Aven fortsittningsvis avses gruppundantaget minska byrikratin
for foretag och skapa en betydande frizon for vertikala samarbeten.
De viktigaste forindringarna har enligt Kommissionen tillkommit
for att ta hinsyn till den utveckling som skett pd marknaden under
de senaste tio aren. Fran konkurrenssynpunke anses den viktigaste
utvecklingen framfor allt bestd i att Internetforsiljningen har fatt en
storre betydelse for féretag samt att stora detaljhandlare och andra
kopare fatt 6kad marknadsstyrka. For att beakta dagens marknads-
forhallanden innehaller dirfér det nya EU-gruppundantaget ett
troskelvirde i form av en marknadsandelssparr om 30 procent som
inte bara omfattar leverantéren (sdsom tidigare var fallet) utan dven
képaren. Internetférsiljningens 6kade betydelse uppmirksammas i
de nya EU-riktlinjerna dir Kommissionen relativt utforligt behandlar
onlineforsiljning. Syftet dr att de nya reglerna ska ge detaljister och
distributérer ett dkat incitament att utveckla sin onlineférsiljning och
bide kunna né ut till sina kunder och sjilva kunna nas via Internet
av kunder inom hela EU. Samtidigt beskriver de nya EU-riktlinjerna
vilka mojligheter tillverkare och leverantérer har att stilla krav pd och
begrinsa koparens onlineforsiljning for att bland annat undvika s
kallade snalskjutsproblem.

Pi samma sitt som enligt de tidigare gillande reglerna omfat-
tar det nya EU-gruppundantaget ett flertal olika avtalstyper som
exempelvis ensamiterforsiljaravtal, exklusiva inkdpsavtal och selek-
tiva distributionsavtal. I de nya EU-riktlinjerna ger Kommissionen
uttryck for sin allmidnna syn pé vertikala avtal. Konkurrensproblem
till foljd av vertikala begrinsningar anses kunna uppsta endast om
konkurrensen redan ir otillricklig i ett eller flera handelsled pd den
berérda marknaden. Detta kan vara fallet om det foreligger en viss
grad av marknadsmakt i leverantors- eller koparledet, eller i bada

4 Kommissionens férordning (EG) nr 2790/1999 av den 22 december 1999 om
tillimpningen av artikel 81.3 i fordraget pa grupper av vertikala avtal och sam-

ordnade forfaranden, EGT L 336, 29.12.1999, s. 21.
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dessa led av marknaden. Det férhallandet att vertikala avtal frimst 4r
problematiska nir viss marknadsmakt foreligger aterspeglas i det nya
EU-gruppundantaget genom att artikel 3 foreskriver en marknadsan-
delsspiarr om 30 procent for undantagets tillimplighet. Foretag med
marknadsandelar som overstiger troskelvirdet anses inneha en sidan
marknadsmake att vertikala avtal som ingds av dem inte kan forutsit-
tas medfora objektiva fordelar av sidan art att de kan kompensera for
de negativa effekter de har for konkurrensen. A andra sidan betonas
att vertikala begrinsningar kan ha positiva effekter och ge goda méj-
ligheter till effektivitetsvinster. Sirskilt anses vertikala begrinsningar
kunna frimja konkurrens i andra avseenden én priskonkurrens och ge
hégre kvalitet pé varor och tjanster.

Det nya EU-gruppundantaget dr uppbyggt pd samma sitt som
sin foregangare genom att det inte innehdller nigon upprikning av
vilka sirskilda bestimmelser som omfattas av undantaget och saledes
ar tillatna. Under férutsittning att de allménna villkoren for grupp-
undantagets tillimpning dr uppfyllda giller i stillet principen att alla
bestimmelser som inte dr uttryckligen forbjudna ir tillitna. Artikel 4
innehéller den s kallade svarta listan dir sirskile allvarliga begrins-
ningar (bardcore vertical restraints) riknas upp. Den svarta listan
omfattar huvudsakligen bestimmelser eller férfaranden som, direke
eller indireke, innebir vertikal prisstyrning, territoriella begrinsningar
av koparens forsiljning eller begrinsningar av kdparens kundkrets.
Om avtalet innehéller en eller flera begrinsningar som riknas upp
i den svarta listan blir f6ljden att hela avtalet faller utanfér gruppun-
dantaget, dven om marknadsandelstroskeln i artikel 3 inte overskrids.
Utéver de sirskilt allvarliga begrinsningarna i artikel 4 innehaller
artikel 5 vissa begrinsningar som utesluts fran gruppundantaget. Det
ror sig bland annat om konkurrensklausuler med en varaktighet som
overstiger 5 ar och vissa andra inskrinkningar av koparens handels-
monster. En viktig skillnad jamfort med de begrinsningar som stills
upp pa svarta listan dr att avtalsklausuler som strider mot artikel 5
inte utgor hinder frdn ate tillimpa gruppundantaget pa ovriga delar
av avtalet. Gruppundantaget giller alltsa for det vertikala avtalet i den
del det kan avskiljas fran de klausuler som utesluts enligt artikel 5.

Det nya EU-gruppundantagets utformning innebir siledes att
det foreligger en presumtion for att vertikala avtal ar lagliga da kopa-
rens och siljarens marknadsandelar understiger troskelvirdena, under
forutsdttningen ate avtalen inte innehaller ndgra “svartlistade” kon-
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kurrensbegrinsningar. De avtal och bestimmelser som omfattas av
gruppundantaget behdver dirfor inte bedémas enligt artikel 101
FEUF eftersom de automatiskt dr undantagna, dven om de i det
enskilda fallet skulle omfattas av forbudet i artikel 101 (1) FEUF.
Om ndgon av avtalsparterna innehar en marknadsandel som &ver-
skrider troskelvirdet finns diremot ingen presumtion for att avtalet
skulle strida mot férbudet och vara otillitet. Foljden av att ett verti-
kalt samarbete pa grund av héga marknadsandelar faller utanfér det
nya EU-gruppundantaget r att en individuell granskning far goras
for att bedoma samarbetets individuella effekter pd konkurrensen.
Bedémningen av huruvida féretagens avtal innehaller konkurrensbe-
grinsande klausuler fir di ske i forhallande till sdvil artikel 101 (1)
som artikel 101 (3) FEUF. Innehiller ett vertikalt avtal diremot sir-
skilt allvarliga begrinsningar anger Kommissionen i de nya EU-rikt-
linjerna att avtalet inte bara utesluts fran gruppundantagets tillimp-
ningsomrade, utan att det dven presumeras strida mot artikel 101 (1)
FEUF. Under dessa forutsdttningar presumeras dessutom att avtalet
sannolikt inte uppfyller villkoren f6r undantag i artikel 101 (3) FEUF.
Visserligen har ett tilligg gjorts till de nya EU-riktlinjerna som stadgar
att foretagen har en mojlighet att i ect enskilt drende visa att sidana
effektivitetsvinster foreligger att undantagsregeln i artikel 101 (3) dr
uppfylld. Trots detta tilligg torde avtal som inkluderar bestimmelser
som exempelvis begrinsar kdparens méjlighet att sjilv bestimma sitt
ldgsta forsdljningspris normalt anses utgéra en (allvarlig) évertradelse.

Viktiga nyheter

Troskelvédrde for savél leverantor som képare

Enligt artikel 3 giller det nya EU-gruppundantaget under forutsitt-
ning att leverantdrens marknadsandel inte overstiger 30 procent pé
marknaden dir denna siljer de varor och/eller tjanster som avtalet
omfattar och att koparens marknadsandel inte 6verstiger 30 procent
pa marknaden dir denne kdper de varor och/eller tjinster avtalet
omfattar. Foretagens marknadsandelar beriknas i enlighet med arti-
kel 7 i det nya EU-gruppundantaget utifrin leverantorens forsilj-
ningsvirde och koparens inkopsvirde pa respektive marknad. I det
gamla gruppundantaget var beddmningen av marknadsandelar och

> Jfr p. 47 i Riktlinjerna.
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marknadsinflytande huvudsakligen inriktad pa leverantoren. Képa-
rens marknadsmake beaktades endast nir ett avtal innehdll exklusiva
leveransskyldigheter, som dlade leverantoren act endast silja varor eller
ganster till en enda kopare.

Som inledningsvis nimnts har den nya marknadsandelsspirren
inforts pa grund av att stora detaljister och distributérer fatt okat
inflytande pa marknaden. Kommissionen anser att gruppundantaget
ska ta hinsyn till det faktum att dven képare kan inneha en sidan
marknadsstyrka som potentiellt kan ha negativa effekter pd konkur-
rensen. Forindringen innebir att det nya EU-gruppundantaget har
face ect sndvare cillimpningsomride dn vad som tidigare varit fallet.
Dirmed kommer ett storre antal avtal att falla utanfor den trygga
hamn som gruppundantaget utgor och behova granskas individuellt i
forhallande till konkurrensreglerna. Leverantorer som tidigare utifrdn
sina egna marknadsandelar har kunnat uppskatta om ingangna avtal
undantas maste numera dven beakta koparens marknadsposition for
att kunna bedéma om gruppundantaget ir tillimpligt.

Internetforsaljning

Forsiljning 6ver Internet regleras inte uttryckligen i det nya EU-grupp-
undantaget. Diremot behandlas fragan i de nya EU-riktlinjerna dir
Kommissionen utvecklar sin syn betriffande i vilken utstrickning leve-
rantdrer kan begrinsa képarens onlineforsiljning. Redan de tidigare
gillande riktlinjerna angav att dterforsiljare maste fi anvinda Inter-
net for att gora reklam eller silja produkter. I de nya EU-rikdlinjerna
intar Kommissionen allgjdamt stdindpunkeen att huvudregeln ska vara
att Internecforsiljning ir cilliten for dcerforsiljare. I princip beaktas
forsiljning online nistan uteslutande som sa kallad passiv forsiljning.
Med passiv forsiljning avses sidan forsiljning som kunden sjilv tagit
initiativ till. Aven allmin reklam eller allminna siljfrimjande atgir-
der riknas normalt som passiv forsiljning. Med aktiv f6rsiljning avses
foljaktligen sddan forsiljning dér enskilda kunder kontaktas av ett
foretag, exempelvis genom direktreklam eller kundbesok. Distinktio-
nen mellan aktiv och passiv forsiljning ir viktig bland annat eftersom
det enligt gruppundantaget ir tilldtet att begrinsa aktiv forsiljning i
vissa fall. Exempelvis far en leverantor inskrinka koparens majlighe-
ter till aktiv forsiljning inom ett omrade dér en annan kdpare, en si
kallad ensamaterforsiljare, tilldelats exklusiva forsiljningsrittigheter.
Diremot 4r huvudregeln att passiv forsiljning inte fir begrinsas. 1
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enlighet ddrmed maste bland annat skyddet for en aterforsiljare som
exklusivt tilldelats ett omriade medge passiv forsiljning frin andra
dterforsiljare beldgna utanfor det exklusiva omradet.

Kommissionen anger i de nya EU-riktlinjerna att Internetforsilj-
ning i regel ses som passiv forsiljning eftersom en webbsida ir ett
berittigat sice for kunder att nd dcerforsiljaren. Forsiljning som sker
till foljd av att en kund via en hemsida kontaktar en aterforsiljare
ses siledes som passiv forsiljning. Detsamma giller om kunder véljer
att hélla sig automatiskt uppdaterade om aterforsiljaren, exempelvis
genom att prenumerera pa ett nyhetsbrev. Vidare anser inte Kom-
missionen att anvindningen av olika sprikalternativ pi en webbplats
medfér att forsiljningen kan ses som aktiv och speciellt riktad mot
kunder i etc visst sprikomride. I de nya EU-riktlinjerna har Kom-
missionen valt act fértydliga nir begrinsningar av Internetf6rsiljning
kommer att betraktas som sirskilt allvarliga begrinsningar av passiv
forsiljning i strid med artikel 4, och silunda medfora att hela det ver-
tikala avtalet utesluts fran gruppundantagets tillimpningsomride.

For det forsta far ett avtal inte medféra att en dterforsiljare hindrar
kunder fran ett annat, exklusivt, omrade act g in pa dennes webbsida.
En webbplats far visserligen innehélla linkar till en annan aterforsilja-
res webbsida, men det r, for att gruppundantaget ska vara tillimpligt,
forbjudet att automatiskt omdirigera kunderna till tillverkarens eller
en annan aterforsiljares webbplats. For det andra ir det, enligt grup-
pundantaget, inte tilldtet att avtala om att aterforsiljaren ska avsluta
en pagiende transaktion pd Internet nir konsumentens kreditkort-
uppgifter visar att denne bor i ett omride som ligger utanfor aterfor-
siljarens exklusiva forsiljningsomride. For det tredje 4r det férbjudet
att stilla upp krav pa att dterforsiljaren ska begrinsa Internetforsilj-
ningens andel av sin totala férsiljning. Dock ir det enligt de nya EU-
riktlinjerna tillicet for leverantoren att kriva att koparen siljer varor
for atminstone ett visst absolut belopp, vilket kan avse sivil virde som
volym, i sin vanliga butik (brick and mortar shop) for att garantera att
den vanliga butiken fungerar vil. Det absoluta beloppet kan faststillas
gemensamt for alla kopare, eller individuellt genom objektiva krite-
rier sisom kdparens storlek i distributionsnitverket. Reglerna medfor
alltsd i denna del att det 4r forbjudet for leverantérer att begrinsa ater-
forsiljares nithandel, men atc det ér tillacet ace stélla krav pd forsdlj-
ningen i den vanliga butiken. Detta har dven till f6ljd att en leverantér
kan hindra acerforsiljare att enbart silja via Internet. For det fjarde ar
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det forbjudet att avtala om att dterforsdljaren ska betala ett hogre pris
for produkter som denne ska silja online 4n for produkter som ska
siljas i dterforsiljarens vanliga butik. Leverantoren fir emellertid
erbjuda dterforsiljaren en fast avgift for att stodja sirskilda forsdlj-
ningssatsningar i vanliga butiker eller via Internet.

I de nya EU-riktlinjerna anger Kommissionen dven exempel pé
nir begrinsningar av dterforsiljares Internetanvindning ar forenliga
med det nya EU-gruppundantaget, eftersom anvindningen i dessa fall
skulle leda till aktiv férsiljning. Det rér sig bland annat om nitbaserad
reklam direke rikead till kunder inom en annan acerforsiljares exklu-
siva omride eller omridesbaserade banderoller (banners) pad utom-
staende aktorers webbplatser. Atgirder som en aterforsiljare vidtar i
syfte att bli upptickt inom ett visst omrade eller en viss kundkategori
ses 1 allminhet som aktiv férsiljning enligt de nya EU-riktlinjerna.
Begrinsningar avseende denna typ av forsiljningsicgiarder ir siledes
forenliga med det nya EU-gruppundantaget.

Férutom regler om aktiv och passiv Internetforsiljning innehaller
de nya EU-riktlinjerna dven vigledning som ir av speciellt intresse
vid onlinef6rsiljning inom ramen for selektiva distributionssystem.
Med selektiv distribution avses att ett foretag viljer att endast dist-
ribuera sina produkter eller tjinster genom vissa utvalda, auktorise-
rade aterforsiljare. En grundférutsitening for ace ete selektive distri-
butionssystem ska fungera ir att leverantéren och de auktoriserade
dterforsiljarna atar sig act inte silja dll icke-auktoriserade foretag.
P4 motsvarande sitt som en leverantdr kan kriva sirskilda kvalitets-
standarder av en butik, en katalog eller andra siljfrimjande dtgirder,
kan det krivas att en webbplats uppfyller vissa kvalitetsstandarder.
Det dr édven tillitet att uppstilla krav som innebir att kunder inte far
besoka aterforsiljarens hemsida via en webbplats som ir forsedd med
en utomstiende parts namn eller logo. Enligt artikel 4 (c) i det nya
EU-gruppundantaget ir begrinsningar av savil aktiv som passiv for-
siljning till slutanvindare férbjudet avseende detaljister i ett selektivt
distributionssystem. Kommissionen anger med anledning dirav i de
nya EU-riktlinjerna att varje skyldighet som avskricker auktoriserade
dterforsiljare fran anvindning av Internet, genom att uppstilla krite-
rier for onlineférsiljning som inte motsvarar kriterierna for férsiljning
i vanlig butik, betraktas som en sirskilt allvarlig begrinsning. Inne-
borden av detta stadgande ir enligt Kommissionen inte att kriterierna
som élidggs for Internethandel méste vara identiska med de kriterier
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som uppstills for vanlig butikshandel. Syftet 4r i stillet att kriterierna
ska ha samma mal och avse att uppnd jimforbara resultat. Leveran-
torer maste sdledes kunna motivera skillnader mellan olika kriterier
i forhallande till de grundliggande skillnaderna mellan forsiljning i
butik och forsiljning via Internet.

Vertikal prisstyrning

Som tidigare anférts utgor begrinsningar av kdparens mojligheter
att sjilv bestimma sitt forsiljningspris en sirskile allvarlig begrins-
ning som enligt artikel 4 (a) i det nya EU-gruppundantaget med-
for ace etc vertikale aveal inte omfattas av undantaget. Leverantorer
far dock faststilla etc hogsta forsiljningspris eller rekommendera ett
forsiljningspris under forutsittning att dessa inte, de facto eller de
jure, far karaktiren av ett fast eller ett ligsta tilldtet pris. Liksom i det
tidigare gruppundantaget har Kommissionen alltsa valt att dven fort-
sittningsvis betrakta avtal och samordnade férfaranden om fasta eller
ldgsta priser som svartlistade begrinsningar. De nya EU-riktlinjerna
innehiller en nytillkommen beskrivning av ett antal negativa effekeer
som vertikal prisstyrning kan medféra pd konkurrensen. Prisstyrning
medfdr att priskonkurrens som normalt rdder inom varumirken sitts
ur spel. Genom att prisstyrning okar transparensen pa marknaden
kan dven otilliten samverkan mellan leverantorer underlittas eftersom
det blir enklare att uppmirksamma nir en leverantor sinker sitt pris
i strid med en befintlig 6verenskommelse. Prisstyrning kan dessutom
underlitta otilliten samverkan mellan kopare.

De nya EU-rikdlinjerna innehaller ett fortydligande om att foretag
i det enskilda fallet kan visa att vertikal prisstyrning medfor sidana
effekcivitetsvinster att undantagsbestimmelsen i artikel 101 (3) FEUF
ar tillimplig. Det ligger parterna att da visa att det dr sannolikt att
sidana effektivitetsvinster f6ljer av att prisstyrning infors i avtalet och
att villkoren for undantag ir uppfyllda. I de dldre riktlinjerna fanns
ingen motsvarande skrivning dir méjligheten act pavisa effektivitets-
vinster till foljd av vertikal prisstyrning belystes. Aven om det redan
tidigare ansetts mojligt att en dverenskommelse om ligsta priser skulle
kunna ha positiva effekter, har denna uppfattning priglats av att det
skulle krivas exceptionella omstindigheter f6r att uppfylla forutsitt-
ningarna f6r undantag. I de tidigare riktlinjerna angav Kommissionen
exempelvis endast att det dr f6ga troligt att undantag beviljas for verti-
kala avtal som innehaller sirskilt allvarliga begriansningar.
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Férutom att de nya EU-riktlinjerna alltsd innehéller ect foreydli-
gande av mojligheten till undantag anger Kommissionen dven vissa
forutsittningar da vertikal prisstyrning kan leda till effektivitetsvin-
ster som kommer att bedémas under artikel 101 (3) FEUF. I forsta
hand anses prisstyrning kunna skapa gynnsammare férutsiteningar
da en tillverkare introducerar en ny produkt pa marknaden. Under
introduktionsperioden, di efterfragan pa en produkt ska 6kas, bedéms
prisstyrning kunna uppmuntra dterforsiljarna att i hogre utstrickning
beakta tillverkarens intressen av att gynna forsiljningen av produkten.
Exempelvis kan dterforsiljarna genom prisstyrningen fi de medel som
krdvs for att kunna 6ka siljinsatserna for tillverkarens produkt. Fasta
dterforsiljningspriser anses dirutéver kunna vara nédvindiga for att
inom ett franchisingsystem eller ett liknande distributionssystem
samordna en kortvarig lagpriskampanj. Konsumenterna kommer dé
att kunna dra nytta av de ldgre priserna som foljer av den koordinerade
kampanjen. Vidare kan vertikal prisstyrning hindra snalskjutspro-
blem dir ligprisdetaljister drar nytta av att andra detaljister erbjuder
service, framfor allt i férhallande till komplicerade produkter. For att
effektivitetsvinsterna ska anses tillrickliga i det fallet krivs att servi-
cen verkligen dr till fordel for konsumenterna och att prisstyrningen
inte bara mojliggdr, utan dven skapar ett incitament till atc motverka
snélskjutsproblematiken.

Forskottsbetalning for tilltrade och "category management”

I de nya EU-riktlinjerna beskriver Kommissionen tva, tidigare obe-
handlade, typer av férfaranden och fortydligar nir dessa kan ge upp-
hov till savil konkurrensproblem som fordelar for konkurrensen. Med
forskottsbetalning for tilltride avses sidana fasta avgifter som leve-
rantdrer betalar till dterforsiljare for ate fi tillgang till deras distri-
butionsnit, infrastruktur eller tjnster. Det kan exempelvis rora sig
om avgifter for att fa tillgdng till hyllutrymme eller f6r att medverka
i detaljistens reklamkampanjer. Avtal om forskottsbetalning undan-
tas enligt det nya EU-gruppundantaget om ingen av avtalsparternas
marknadsandelar Gverstiger 30 procent. I de fall dir troskelvirdet for
marknadsandelar 6verskrids kan enligt Kommissionen férskottsbetal-
ning for tilltride bland annat leda till konkurrensbegrinsande ute-
stangning. Hoga avgifter kan leda till att leverantren for att ticka
sina kostnader endast vill silja sin produke till en eller ett par dter-
forsiljare. Bedomningen av avtalets negativa effekter ska da goras
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pa liknande sitt som vid bedomningen av utestingningseffekter vid
exklusiva leverantdrsavtal. I ménga fall anses emellertid forskottsbe-
talningar for tilltride medfora positiva effekter. Férfarandet kan skapa
en effektivare tilldelning av hyllutrymme f6r nya produkter och ge
en 6kad mojlighet for leverantdrer att konkurrera om detta utrymme
hos dterforsiljarna. Forskottsbetalning for tillerdde kan dven motverka
snélskjutsproblem genom att fordela risken vid nyintroducering av
produkter pa bade leverantoren och aterforsiljaren vad giller mark-
nadsféringskostnaderna.

Med kategoriférvaltningsavtal (category management) avses avtal
ddr aterforsiljaren ger i uppdrag at leverantoren att i butiken mark-
nadsféra en sidrskild kategori av produkter. Leverantdren, som
bendmns kategorikapten (category caprain), kommer genom avtalet att
ansvara fér marknadsféringen av sivil sina egna som konkurrenters
produkter hos aterforsiljaren. De atgirder som kan omfattas av avta-
let inkluderar bland annat placeringen av produkterna i butiken, hur
produkterna ska marknadsforas i butiken samt vilka enskilda pro-
dukter som viljs till butiken. Avtal om kategoriforvaltning undan-
tas enligt det nya EU-gruppundantaget om ingen av avtalsparternas
marknadsandelar 6verstiger 30 procent. Overskrids troskelvirdena
kan den hir typen av avtal enligt Kommissionen ibland leda till
konkurrensproblem, dven om de i regel inte anses negativa. Kategori-
kaptenen kan pé grund av sitt inflytande éver marknadsforingsbeslut
fa mojlighet att paverka och begrinsa distributionen av konkurrerande
leverantdrers produkter hos aterforsiljaren. Nir dterforsiljaren siljer
konkurrerande produkter under eget varumirke (private label) kan
dven dterforsiljaren ha ett incitament att utesluta vissa leverantorer.
Om samma leverantdr 4r verksam som kategorikapten for en stor
andel av dterforsiljarna pa en och samma marknad kan kategorifor-
valtningsavtalen dessutom underlitta samverkan mellan de konkurre-
rande dterforsiljarna. Likvil kan avtal om kategoriforvaltning leda till
effektivitetsvinster som ir positiva for konkurrensen. Aterférsiljare ges
genom avtalen tillgang till leverantdrens marknadskunskaper for en
viss produkt, och stordriftsfordelar kan uppnas dé en optimal kvanti-
tet av produkterna finns i butikens hyllor. De ekonomiska férdelarna
med kategoriforvaltningsavtal anses vara storst pd marknader dér det
rader hird konkurrens mellan varumirken och dir det ir forenat med
laga kostnader f6r kunderna att byta mellan olika produkter.

THOMSON REUTERS




40  NYJURIDIK 4:10

Kommentar

Gruppundantag ir av stor praktisk betydelse for savil leverantdrer som
aterforsiljare. Forutsebarheten okas, vilket sdrskile gynnar féretag som
saknar betydande marknadsstyrka, samtidigt som arbetsbordan mins-
kas for bade foretag och konkurrensmyndigheter. Da det regelsystem
som tillimpats under de senaste tio dren i huvudsak fungerat vil ir
det positivt att de nya reglerna for vertikala avtal inte innebir nagon
genomgripande forindring av de principer som redan tidigare gillde.
Samtidigt har nagra viktiga dndringar genomforts, och framfér allt
har Kommissionen fortydligat sin syn pa vissa forfaranden.

Det nya troskelvirdet avseende koparens marknadsandel innebir
att fler avtal kommer att hamna utanfér gruppundantagets tillimp-
ningsomrade. Forindringen kan ocksa forsvira foretagens méjlighe-
ter till forhandsbedémningar, bland annat eftersom det kan vara svért
att uppskatta en kopares marknadsandel pa inkopsmarknaden. Trots
detta dr det indamailsenligt att de nya reglerna beaktar forindringarna
som skett i marknadens struktur och det faktum att stor koparmakt
kan bidra till negativa effekter p& konkurrensen.

Anvindningen av Internet i syfte att silja och marknadsféra pro-
dukter har genomgatt en betydande forindring sedan det tidigare
gruppundantaget infordes for tio ar sedan. De nya EU-riktlinjerna
innebir ett vilbehdvlige klargérande av hur Kommissionen ser pé
begrinsningar som inriktar sig pa aterforsiljares onlineforsiljning.
Det ir tydligt ace forsiljning som sker via Internet i regel betraktas
som passiv forsiljning. Avtal som begrinsar mojligheten till online-
forsiljning kan ofta medféra att gruppundantaget inte ir tillimpligt.
Emellertid innehéller de nya EU-riktlinjerna 4ven fortydliganden av
vilka dtgarder som anses tillitna for leverantorer att videa for att reg-
lera onlinef6rsiljning och tillvarata sina intressen.

Vertikal prisstyrning ses fortfarande som en sirskile allvarlig
begrinsning som presumeras strida mot artikel 101 (1) FEUE. Mgj-
ligtvis har en viss uppmjukning av forbudet skett genom att de nya
EU-riktlinjerna behandlar méjligheten for foretag att visa konkur-
rensfrimjande effekter och i det enskilda fallet uppfylla kriterierna for
undantag. Dessutom beskriver Kommissionen ett antal positiva effek-
ter som kan f6lja av prisstyrning. Det aterstdr att se om dessa forind-
ringar i de nya EU-riktlinjerna kommer att leda till ndgon férindrad
och mojligtvis flexiblare syn pé vertikal prisstyrning i praktiken. Tidi-
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gare erfarenheter av det till synes absoluta f6rbudet, i kombination
med att parterna bir bevisbordan for att visa effektivitetsvinsterna,
riskerar att dven fortsiteningsvis avskricka foretag frin atc ingd avtal
om fasta eller ligsta forsiljningspriser.
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